
訊號理論

訊號理論源自資訊經濟學，用來處理雙方資訊不對稱的問題：品質較

佳的一方主動付出可觀察且難以模仿的成本，藉此向對方傳遞可信的

訊息。

一個有效的訊號必須具備區分成本，也就是說，對低品質者而言，模

仿這個訊號的代價或難度必須遠高於高品質者。如果人人都能輕易複

製，該訊號就會失去鑑別度，變成無效的廉價談話。
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