17935_簽約前停看聽避免權益受損 課程摘要
本摘要由Gemini AI 協助生成，僅供參考
🎯 1. 適合對象與能力門檻
· 適合族群：
· 企業主與創業者：在日常交易、資金調度或對外採購時，需了解契約效力與風險，避免誤解法律文義而產生違約責任者。 
· 法務、採購與業務人員：經常處理報價單、合約審閱，需掌握合約架構（如違約金、終止條款、合意管轄）與定型化契約規範者。 
· 一般民眾與自由工作者：會遇到金錢借貸、與網紅/廠商合作，或需要了解口頭承諾是否具法律效力者。 
· 能力門檻：[入門]（講師呂昱德律師透過生活化實例與白話解說，無須具備法律專業背景即可輕鬆聽懂）。 
📚 2. 課程核心大綱與架構圖
· 章節架構：
· 單元一：什麼是契約？諾成契約 vs. 要式契約 － 破解「契約一定要白紙黑字才算數？」的迷思，說明口頭與通訊軟體（如 LINE）下單的法律效力。 
· 單元二：要物契約與金錢借貸注意事項 － 說明借錢為何是「要物契約」，並解析借據寫法、匯款證明用途及本票裁定/公證之實務操作。 
· 單元三：契約架構與 10 大常見條款解析 － 拆解前言、簽約主體（法人大小章確認）、交易客體特定化、權利義務、繼續性契約（默示更新風險）、退場機制/物價調整條款、懲罰性違約金與合意管轄等重點。 
· 單元四：個人資料保護法（個資法）之合規提醒 － 簽約時取得之個人資料應如何合法蒐集、處理與利用，並提醒中小企業建立安全管理措施以防資料外洩挨罰。 
🛠️ 3. 必備前置知識清單
· 基本商業常識：瞭解基本買賣、借貸或租賃的日常運作概念即可。 
· 無特殊法學門檻：課程從最基礎的《民法》觀念切入，適合完全無法律背景的學員。 
📖 4. 專有名詞與概念辭典
· 諾成契約：只要雙方「意思表示一致」（例如口頭說好或 LINE 訊息確認），契約即刻成立並生效，不以書面為必要（如一般的買賣契約）。 
· 要物契約：除了雙方意思表示一致外，還必須實際交付標的物，契約才算成立。最常見的例子為「消費借貸（金錢借款）」。 
· 要式契約：法律強制規定必須依「特定方式（如書面、見證人、登記）」進行才有效的契約，多涉及身分或財產重大變更，如結婚或遺囑。 
· 懲罰性違約金：當債務人違約時，債權人「無論是否受有實際損害」皆可請求的罰款；且除了這筆違約金外，債權人還可另外請求實際的損害賠償。 
· 合意管轄約款：雙方在契約中事先約定，未來若發生爭議要向哪一個縣市的法院提起訴訟，以避免日後舟車勞頓應訴。 
💼 5. 課程學習職能對照（對標經濟部產業職能基準/iPAS）
· 對應職能名稱：企業法務人員、採購/行政主管、商業開發（BD）與業務專員、中小企業主。 
· 主要工作任務/能力指標：
· [分析與決策能力]：能評估報價單、採購單與定型化契約之法律風險，識別不平等的違約金與解約條款，並擬定退場機制。 
· [工具操作與執行能力]：能草擬具備法律效力的借據（證明借貸合意與交付金錢），核對法人簽約主體（統編/大小章），並落實個資法之安全維護措施。 
